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说明、目录、图表目录

    截至2013年年底，12家信息明确的商业银行私人银行业务数据显示，客户总量为22.1万，管

理资产规模为2.6万亿元。其中，排名前五的商业银行私人银行客户数和管理资产规模合计占

总量的比例分别为66.97%和78.71%，表明银行系私人银行的客户集中度和管理资产规模集中

度都非常高。国内财富管理市场已由传统个人零售的标准化市场转向私人定制的个性化市场

。

根据统计，2013年国内银行业金融机构资产、负债、所有者权益情况如下：

资料来源：博思数据整理

    注：①包括中国工商银行、中国农业银行、中国银行、中国建设银行和交通银行；

    ②包括中信银行、中国光大银行、华夏银行、广发银行、平安银行（与原深圳发展银行合

并）、招商银行、上海浦东发展银行、兴业银行、中国民生银行、恒丰银行、浙商银行和渤

海银行；

    ③其他类金融机构包括农村商业银行、政策性银行及国家开发银行、城市信用社、农村信

用社、农村合作银行、新型农村金融机构和邮政储蓄银行、外资银行、非银行金融机构。

    就我国而言，财富的积累是在市场化取向改革向纵深推进的过程中逐步实现的。目前，我

国已经形成了一批在社会经济中越来越具有影响力的高收入群体，这些高收入群体主要集中

在三类人中：民营经济经营者、企业中高层管理人员和专业人员。随着我国金融体制改革的

进一步深化和金融市场的进一步对外开放，我国已经具备了发展私人银行业务的基本条件。

    近年来随着宏观经济的快速发展以及人民币升值等因素，我国富豪人数和平均资产拥有量

逐年稳步增加，成为全球富豪人数增长最快的国家之一，是亚太地区除日本之外富裕人士的

第二大集中地。这些&ldquo;新富阶层&rdquo;对私人银行业务存在着巨大的潜在需求。无论是

从投资的角度还是从资产管理的角度，对私人银行而言，中国都是令人瞩目的市场。

    博思数据发布的《2014-2020年中国私人银行市场供需分析及投资前景调研报告》共七章。

首先介绍了私人银行相关概述、中国私人银行市场运行环境等，接着分析了中国私人银行市

场发展的现状，然后介绍了中国私人银行重点区域市场运行形势。随后，报告对中国私人银

行重点企业经营状况分析，最后分析了中国私人银行行业发展趋势与投资预测。您若想对私

人银行产业有个系统的了解或者想投资私人银行行业，本报告是您不可或缺的重要工具。

    本研究报告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数

据库。其中宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市

场监测数据，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据



主要来自于各类市场监测数据库。

报告目录：

第一章　私人银行概述

1.1　私人银行的起源及相关概念

1.1.1　私人银行的起源

1.1.2　私人银行的概念

1.1.3　私人银行的特点

1.1.4　私人银行与零售银行及贵宾理财业务的区别

1.2　私人银行的产品和服务

1.2.1　资产管理服务

1.2.2　保险服务

1.2.3　信托服务

1.2.4　高端咨询及协助业务

1.3　私人银行四个层次上的理解

1.3.1　服务理念

1.3.2　服务对象

1.3.3　服务品种

1.3.4　服务组织

第二章　2012-2014年世界私人银行业发展分析

2.1　2012-2014年全球财富发展状况

2.1.1　2012年全球财富状况

2.1.2　2013年全球富豪排行情况

2.1.3　2014年全球财富增长状况

2.2　国际私人银行业发展特点及趋势分析

2.2.1　国际私人银行业发展综述

2.2.2　私人银行经营机构类型多样化

2.2.3　根据客户特征的变化采用综合客户细分管理标准

2.2.4　产品和服务提供范围与获取方式开放化

2.2.5　客户获得渠道多元化与关系经理团队化

2.2.6　私人银行未来经营中需要的主要技能

2.3　瑞士

2.3.1　瑞士私人银行业发展概述



2.3.2　瑞士私人银行业的发展特点与成功要素

2.3.3　东欧成瑞士私人银行业务开拓新市场

2.3.4　瑞士私人银行业面临的挑战

2.3.5　瑞士私人银行业受到较大冲击

2.4　新加坡

2.4.1　新加坡私人银行业发展概述

2.4.2　新加坡税收政策鼓励私人银行发展

2.4.3　新加坡私人银行业地位日渐突出

2.4.4　新加坡打造亚洲财富管理中心策略分析

2.4.5　新加坡私人银行面临人才短缺问题

2.5　美国

2.5.1　美国财富管理状况概述

2.5.2　美国私人银行发展状况分析

2.5.3　美银美林关闭巴西私人银行业务

2.5.4　美国财富管理业务发展的新态势

2.6　香港

2.6.1　香港私人银行的运作情况

2.6.2　香港私人银行业发展的成功经验

2.6.3　香港研究提升私人银行市场中心地位

2.6.4　香港私人银行业趋势预测探析

2.6.5　香港发展私人银行业务需要加强的工作

第三章　2012-2014年中国私人银行发展分析

3.1　2012-2014年中国财富状况分析

3.1.1　中国大陆地区私人财富状况

3.1.2　中国财富的地域分布状况

3.1.3　2012年中国私人财富特征

3.1.4　2013年中国财富状况分析

3.1.5　2014年中国财富状况分析

3.1.6　透视中国财富的新格局

3.2　中国私人银行发展概况

3.2.1　中国私人银行业的基本状况

3.2.2　中国私人银行业务发展综述



3.2.3　中国私人银行业发展现状解析

3.2.4　中国私人银行业发展的重要特征分析

3.2.5　国有银行积极推进私人银行国外业务

3.2.6　私人银行与投资银行的资源整合分析

3.3　2012-2014年中国私人银行发展状况

3.3.1　2012年私人银行业发展现状

3.3.2　2012年城商行踊跃进军私人银行市场

3.3.3　2012年私人银行产品服务创新动向

3.3.4　2013年私人银行业发展分析

3.3.5　2014年私人银行业发展动态

3.4　2012-2014年部分地区私人银行的发展

3.4.1　江苏私人银行业务发展迅速

3.4.2　武汉私人银行业现状简述

3.4.3　深圳私人银行业发展迅猛

3.4.4　东莞私人银行业发展概况

3.5　私人银行客户分析

3.5.1　我国私人银行的客户特征

3.5.2　我国私人银行客户资产及投资偏好

3.5.3　我国私人银行客户增值服务需求

3.5.4　我国高端富裕人士财富管理的需求特征

3.5.5　四类私人银行客户投资前景研究

3.6　中国私人银行组织管理构建分析

3.6.1　服务模式

3.6.2　组织模式

3.6.3　绩效考核与队伍建设

3.6.4　私人银行组织设计的未来发展方向

3.7　中国私人银行发展存在的问题

3.7.1　中国私人银行业发展的主要障碍

3.7.2　我国私人银行业务发展面临的挑战

3.7.3　影响我国私人银行发展的其他因素

3.8　中国私人银行业的投资策略

3.8.1　推进我国私人银行发展的战略分析



3.8.2　改进私人银行外部监管的主要建议

3.8.3　促进我国私人银行业务发展的建议

3.8.4　私人银行整合策略探析

3.8.5　我国私人银行发展的新方向

3.8.6　国内外私人银行发展的实践经验

3.9　私人银行业务有效运营应注意的要点分析

3.9.1　客户群判定

3.9.2　主项目定位

3.9.3　价值链方式

3.9.4　信息化建设

第四章　2012-2014年国外银行私人银行业务运营分析

4.1　瑞士联合银行

4.1.1　银行简介

4.1.2　瑞银的人才培训策略

4.1.3　瑞银集团业务重点瞄准私人银行

4.1.4　2012年瑞银集团经营情况

4.1.5　2013年瑞银集团经营情况

4.1.6　2014年第一季度瑞银集团经营情况

4.2　瑞信集团

4.2.1　集团简介

4.2.2　瑞信集团私人银行业务的运营模式及特点分析

4.2.3　瑞信私人银行拟拓展人民币投资业务

4.2.4　瑞信收购汇丰控股日本私人银行业务

4.2.5　瑞信私人银行业务整合重组情况

4.3　瑞士宝盛银行

4.3.1　银行简介

4.3.2　2012年瑞士宝盛集团经营情况

4.3.3　2013年瑞士宝盛集团经营情况

4.3.4　2014年第3季度瑞士宝盛集团经营情况

4.3.5　瑞士宝盛银行开拓中国市场迈出重要一步

4.3.6　瑞士宝盛银行与中国银行达成合作

4.3.7　瑞士宝盛银行并购动态



4.4　汇丰银行

4.4.1　银行简介

4.4.2　汇丰的私人银行投资运作分析

4.4.3　汇丰私人银行并购整合轨迹分析

4.4.4　汇丰私人银行借高尔夫合作提升业务发展

4.4.5　汇丰缩减中东地区私人银行业务

4.4.6　汇丰银行私人银行业务面临挑战

4.5　其他银行

4.5.1　法国巴黎私人银行业务运营分析

4.5.2　隆奥达亨银行私人银行业务的运作理念

4.5.3　渣打私人银行业务发展简述

4.5.4　瑞士联合私人银行资产管理情况

第五章　2012-2014年中国主要银行私人银行业务运营分析

5.1　中国银行

5.1.1　银行简介

5.1.2　中行私人银行业务开展情况

5.1.3　2012年中行私人银行业务发展现状

5.1.4　2013年中行私人银行业务发展动态

5.1.5　中行私人银行业务谋求转型

5.2　招商银行

5.2.1　银行简介

5.2.2　招商银行私人银行业务发展概述

5.2.3　招商银行首推本土全球资产配置模型

5.2.4　2012年招行私人银行运营成绩综述

5.2.5　2013年招行私人银行业务新动态

5.2.6　2014年招行私人银行业务发展新动向

5.3　工商银行

5.3.1　银行简介

5.3.2　工商银行私人银行业务发展阐述

5.3.3　工行私人银行业务香港布局发展动态

5.3.4　2012年工行私人银行业务发展状况

5.3.5　2013年工行私人银行业务发展动态



5.4　中信银行

5.4.1　银行简介

5.4.2　中信银行私人银行业务发展概述

5.4.3　中信银行私人银行业务进展

5.4.4　中信私人银行大力打造俱乐部营销

5.4.5　中信银行私人银行继续推进信息化发展

5.4.6　中信私人银行增值服务新动态

5.5　建设银行

5.5.1　银行简介

5.5.2　建设银行私人银行客户五成以上为中小企业主

5.5.3　建行私人银行业务发展现况

5.5.4　2012年建行首推私人银行网上银行

5.5.5　2013-2014年建行私人银行各地发展动态

5.6　民生银行

5.6.1　银行简介

5.6.2　民生银行私人银行服务开展情况

5.6.3　2012年民生银行私人银行业务发展状况

5.6.4　2013年民生银行私人银行业务发展状况

5.6.5　民生私人银行未来发展探析

5.7　交通银行

5.7.1　银行简介

5.7.2　交通银行私人银行业务发展概述

5.7.3　交通银行扩大私人银行服务范围

5.7.4　交行私人银行客户数量增长四成

5.7.5　2012年交行私人银行业务发展动态

5.7.6　2013年交行推出私人银行专属网银

第六章　2012-2014年私人银行市场竞争分析

6.1　2012-2014年私人银行总体竞争格局分析

6.1.1　亚太地区私人银行业竞争局势分析

6.1.2　中国私人银行业的竞争状况分析

6.1.3　中外资私人银行竞争形势分析

6.1.4　中国私人银行业竞争格局分析



6.1.5　中国私人银行业战略布局分析

6.2　2012-2014年中国私人银行业竞争动向分析

6.2.1　私人银行在富二代理财市场打起争夺战

6.2.2　内地银行争入香港抢占财富管理市场

6.2.3　城商行私人银行业务低门槛争夺客户

6.2.4　国内私人银行加快二线城市布局

6.2.5　我国私人银行业加强市场差异化竞争

6.3　中国商业银行开展私人银行业务的SWOT分析

6.3.1　我国商业银行发展私人银行业务的劣势

6.3.2　我国商业银行发展私人银行业务的优势

6.3.3　我国商业银行发展私人银行业务的机遇

6.3.4　我国商业银行发展私人银行业务面临的挑战

6.4　未来中国私人银行业务竞争力分析分析

6.4.1　私人银行领域的竞争将日趋激烈

6.4.2　客户需求转变推动国内私人银行市场竞争升级

6.4.3　商业银行仍占据竞争优势、重点关注三类银行

6.4.4　外资银行的优势将逐步显现

6.4.5　非银行金融机构的威胁将长期存在

6.5　私人银行竞争策略探析

6.5.1　中资私人银行急需跳脱产品推进模式

6.5.2　外资私人银行亟待发挥全球业务专长

6.5.3　监管机构加快出台相关监管条例

6.5.4　国内银行增强私人银行业务竞争力的建议

第七章　对中国私人银行业发展机遇及投资前景调研分析

7.1　国际私人银行业形势展望

7.1.1　后金融危机时代私人银行业的发展动向

7.1.2　私人银行业面临的风险及防范

7.2　中国私人银行的发展机遇分析

7.2.1　国内私人银行业务发展面临的主要机遇

7.2.2　人口老龄化给中国私人银行业发展带来的机会

7.2.3　我国私人银行面临政策良机

7.2.4　私人银行业务发展价值凸显



7.3　中国私人银行业趋势预测分析

7.3.1　&ldquo;十二五&rdquo;我国私人银行业发展形势展望

7.3.2　中国财富管理市场潜力巨大

7.4　中国私人银行的未来发展趋向分析

7.4.1　产品和服务的创新与多样化

7.4.2　走向全权委托资产管理模式

7.4.3　管理内容的扩大化

7.4.4　组织模式的发展趋势

7.4.5　服务新模式的出现

7.4.6　注重离岸业务发展

图表目录：

图表　全球富裕人士的资产配置表

图表　2013年全球亿万富豪前十名榜单

图表　2013年和2012年全球财富发生变动的再次上榜富豪人数对比

图表　2013年和2012年全球富豪地区分布情况对比

图表　私人银行业务中与全能银行母行共享的资源

图表　西欧国家不同类型私人银行机构市场份额

图表　客户选择财富管理机构的理由排序

图表　私人银行机构通过第三方获得产品和服务情况

图表　私人银行机构获得新客户的途径

图表　花旗集团私人银行的关系经理服务模式

图表　中国高净值人群地域分布

图表　各省高净值人士人均可投资资产比较

图表　中国高净值人群增速区域比较

图表　2013年大中华地区前十位富豪

图表　我国高净值人群的年龄分布及教育背景

图表　高净值人群的职业构成

图表　受调查客户家庭可投资资产

图表　不同资产规模下的风险偏好

图表　投资经验自我评价

图表　投资理财目标

图表　选择私人银行投资的理由



图表　高净值人群资产配置涉猎情况（按受访者提及频率统计）

图表　未来一年客户及家人感兴趣的服务

图表　希望私人银行组织的专题活动（体育类）

图表　希望私人银行组织的专题活动（其他类）

图表　希望私人银行组织的专题活动（教育类）

图表　私人银行品牌选择的考虑

图表　选择私人银行时最重要的信息渠道

图表　2011-2012年瑞银集团损益表

图表　2012年瑞银集团分业务损益表

图表　2012-2013年瑞银集团损益表

图表　2013年瑞银集团分业务损益表

图表　瑞信集团私人银行客户服务发展过程

图表　瑞信集团私人银行客户结构及其服务方式

图表　2013-2014年9月瑞银集团损益表

图表　2011-2012年瑞士宝盛集团综合损益表

图表　2012-2013年瑞士宝盛集团综合损益表

图表　2013-2014年9月瑞士宝盛集团综合损益表

图表　高净值人士的财富管理机构分类

图表　UBS私人银行事业部与总行关系图

图表　事业部制中后台运行示意图

图表　中资银行近年离岸业务尝试情况

更多图表 。。。。。。

  详细请访问：http://www.bosidata.com/jinrong1502/B33827407P.html

http://www.bosidata.com/jinrong1502/B33827407P.html

